
Poursuite d’études

Qualités requises

PFMP

2022
98%

2023
100%

Contenu

 Inscriptions sur cdf45.fr  - Mail:contact@cdf45.fr
Renseignements : 02 38 44 55 24 

 

Erasmus +

BAC PRO MCV
Métiers du Commerce

et de la Vente

Relationnel clients et équipes
de vente
Prendre des initiatives, gérer
les priorités
Communiquer 

• Conseiller et vendre
• Suivre les ventes
• Fidéliser la clientèle et
développer la relation client 
• Option A : Animer et gérer
l’espace commercial
•  Option B: Prospecter et
valoriser l’offre commerciale   Stage de 22 semaines dans

les secteurs :
du commerce en option A

       (Unité commerciale fixe)
de la vente en option B
(Prospection, vente à
domicile, commercial
itinérant)

Formations professionnelles
internes aux entreprises
BTS MCO ou NDRC
Licences professionnelles
Ecoles de commerce


